
für das handwerkfür das Handwerk

Ihr Partner im Auslandsge­
schäft und bei Messen

Planen auch Sie Ihre Geschäfte auf Auslandsmärkte 
auszuweiten, um Ihre Absatzchancen zu vergrößern?
Möchten Sie wissen, welche Chancen Ihre Produkte und 
Dienstleistungen im Ausland haben?
Sie würden gerne auf einer Messe ausstellen, aber 
wissen nicht, wie Sie am besten vorgehen sollen?
Sie fragen sich, ob Ihre Messebeteiligung gegebenen­
falls gefördert wird?

Sprechen Sie uns einfach an!
Wir sind Ihr kompetenter Ansprechpartner bei allen 
Fragen rund um Ihre Geschäftstätigkeit im Ausland und 
bei Messebeteiligungen.

Ihre Ansprechpartner

Sabrina Rüther
Außenwirtschaftsberaterin, Messe und 
Veranstaltungen
Telefon 0681 5809-145
s.ruether@hwk-saarland.de

Sekretariat
Kristina Mann
Telefon 0681 5809- 140
k.mann@hwk-saarland.de
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Außenwirtschafts- und
Messeberatung
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■ Deutsche Handwerksqualität wird im Ausland sehr ge­
schätzt. Daher sind Dienstleistungen und Waren "Ma­
de in Germany" sehr gefragt

■ Mit einer Tätigkeit im Ausland können Sie sich wirt­
schaftlich breiter aufstellen - und so konjunkturelle
Schwankungen auf dem deutschen Markt ausgleichen.

■ Es ergeben sich für Sie neue Möglichkeiten, das eigene
Know-How durch Kooperationen im Ausland zu erwei­
tern und das Produkt- und Dienstleistungsangebot zu
stärken

■ Wenn Sie sich im Ausland engagieren, können Sie sich
um regionale, nationale oder europäische Förderungen
bewerben

Gute Gründe für das
Auslandsgeschäft
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Außenwirtschaftsberatung

Wenn Sie Ihre Mitarbeiter vorübergehend in ein anderes
Land entsenden, müssen Sie die dort geltenden Bestim­
mungen einhalten. Diese unterscheiden sich je nach Land
oder Auftragsart. Um eine reibungslose Durchführung
grenzüberschreitender Aufträge zu gewährleisten, unter­
stützt Sie die Unternehmensberatung der Handwerks­
kammer des Saarlandes (HWK) durch:

Kostenfreie, individuelle und persönliche
Informationsgespräche mit Fokus auf

■ länderspezifische Besonderheiten im jeweiligen Ziel­
markt,

■ Melde- und Genehmigungspflichten,
■ arbeitsrechtliche Bestimmungen wie einzuhaltende

Mindestlöhne, Ruhezeiten, etc.

Informationsveranstaltungen

■ zu verschiedenen Zielmärkten
■ zu einzelnen Schwerpunktthemen wie Meldeformali­

täten, steuerliche Besonderheiten, etc.

Informationsmaterialien

■ Leitfäden zu verschiedenen Ländern 
■ Informationen zu Anmeldeverfahren in Frankreich und

Luxemburg

Messebeteiligungen

Messen sind eine ideale Möglichkeit, neue Geschäfts­
kontakte zu knüpfen und die eigenen Produkte und
Dienstleistungen zu präsentieren. Wir informieren Sie
über die Auswahl geeigneter Fachmessen und liefern
Tipps zur erfolgreichen Planung, Durchführung und
Nachbereitung von Messebeteiligungen im In- und Aus­
land.

Fördermöglichkeiten

Wir informieren Sie über Fördermöglichkeiten von Bund
und Land und unterstützen Sie bei den entsprechenden
Anträgen. 

Messeberatung
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